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CAMBIARE AIUTANDO
SUCCESSO PROGETTANDO
COSTRUENDO SOSTENIBILI
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DALLA PROGETTAZIONE ALLA REALIZZAZIONE:
i sistemi progettati in BIM

Il vantaggio di questo processo é la semplificazione che si traduce in un notevole risparmio di tempo.
RSA - Residenza Sanitaria Assistenziale Torino: 15000 mqg, completata in 6 mesi con squadra di 15 operai.



| PRODOTTI BREVETTATI W4H LE APPLICAZIONI
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IL MERCATO IL SISTEMA COMMERCIALE

Il mercato delle costruzioni green: CORS! WAACADEMY
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W4House ha deciso di stare dalla parte del cambiamento, consolidando
con il proprio ecosistema un processo che permette a quell’80% di
imprese di traghettare dal sistema tradizionale al GREEN. Segnalatore
| nostri manager incontrano le imprese sul territorio, presentano i Ruolo nel team:
sistemi costruttivi e, grazie al supporto del nostro staff tecnico, le SRRl ER PRIl ¢ el
accompagnano passo dopo passo: dalla formazione all'affiancamento 2l tuo Recruiter.
operativo, fino alla pratica diretta in cantiere, al termine del loro primo
Sales Manager

cantiere le imprese possono certificarsi come costruttori green, abilitati Ruolo nel team:

all'uso dei sistemi W4H. SCEGLI IL TUO PERCORSO ——— informare i clienti e insieme al tuo Area
Manager gestire i processi di vendita.

Un processo che consente di rispondere con rapidita ed efficacia alle _

nuove esigenze del settore: da qui nasce la prima rete green building Manager Recruiter
’ q . Q. 1q . . Ruolo nel team:

d’Italia, capace di presidiare un mercato enorme e di costruire futuro, — crearelatuarete allinterno

valore e opportunité_ dell’ecosistema W4House.




GLI STRUMENTI PER | CLIENTI W4H | RELATORI DEL CORSO

Valentino Stefano Fantini
CEO W4House

Roberto Scavello
Training Manager W4House

MADE EXPO 2025 - Vieni a trovarci!
Padiglione 4P - Stand GO7 H10

’ Ospitare chi ha voglia di mettersi in gioco é sempre un piacere oltre che una
LA VETRINA W4HOUSE: responsabilitd.

Crediamo nel potenziale delle persone,

ecco perché abbiamo creato la prima rete Green Building D'Italia.

Il cambiamento inizia da qui.

GLI STRUMENTI PER | MANAGER W4H

STRUMENTI SMART PER GESTIRE LA TUA AZIENDA W4HOUSE:



DAL 2015 AL 2035: o |
ESPERIENZA, CASI REALI E FUTURO DELL'EDILIZA Visita l nostro sito wwr.wanouse.eu

e scopri tutte le nostre brochure e schede tecniche:

Il libro aiuta imprese, sviluppatori e operatori
immobiliari a comprendere il livello di rischio del
proprio modello di business in un contesto in
rapido cambiamento, caratterizzato da nuove
normative e crescente complessita tecnica.
Basato su centinaia di casi reali, feedback di
mercato e know-how condiviso con gli attori
principali.

e Brochure aziendale

e Protocollo W4House

e Capitolato generale W4House

e Life Cycle Assessment - Sistema parete telaio
e Life Cycle Assessment - Sistema solaio

e Life Cycle Assessment - Cappotto acrobatico

e Sistema parete telaio

e Sistema parete (generico)
e Sistema solaio

e Sistema monoblocco

e Sistema secco

e Sistema oscuranti

Per il mercato rappresenta una guida pratica per
orientarsi nel cambiamento,

aumentare la consapevolezza e prendere decisioni
piu informate sul futuro dell’ impresa.

Per la rete W4House € un vero alleato commerciale:
uno strumento di lavoro che consente di parlare di
futuro, cambiamento e valore in modo autorevole e
coerente con il Protocollo W4House, come risposta
strutturata alle esigenze reali del cliente.

I contenuti del libro offrono un motivo qualificato
per aprire relazioni e fissare appuntamenti o call di
approfondimento con i clienti.

e Libro Comfort

e Libro Energia

e Libro Impianti

e Libro Nodi costruttivi

Business Edilizia 2035 & pensato per creare relazioni
di valore e generare nuove opportunita, partendo
da una visione condivisa del futuro dell’'edilizia.

ﬁi} www.edilizia2035.itw
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Esplora il sito per approfondimenti e news del
settore e prova anche tu il GreenMeter.

e Cappotto sismico

e Cappotto acrobatico
e Zanzariere

e Serramenti

e Impianti fotovoltaici
e Impianti termoventilati

e Porte interne
e Pavimentiin legno
e Pavimenti e rivestimenti in gres




